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Portafolio SmartLead Growth
(Bases de datos - Llamadas en frio - Citas de negocios B2B)




GENERACION DE LEADS

(Base de Datos)

Generamos bases de datos de leads de alto nivel, segmentadas
por industria e intencion de compra registrada en los ultimos 3
meses.

Todo gracias a nuestro algoritmo nativo, que es capaz de rastrear
cualquier lead del planeta, siempre y cuando tenga sus datos
profesionales actualizados.

Entregable:
e Base de datos de 150 leads.



DESARROLLO DE VENTAS

(Llamadas en frio + Base de Datos)

Creamos una base de datos de minimo 150 leads, que posteriormente un
especialista se encargara de contactar, lead por lead de forma
personalizada, abriendo mercado de tu empresa, evaluando el interés en
el lead sobre tus productos o servicios.

Posteriormente registra la informacion y comparte contigo, para que tu
equipo comercial se encargue de contactar a los mas adecuados.



CITAS DE NEGOCIO

(Citas de negocio + Llamadas en frio + Base de Datos)

Sumado a lo anterior, te damos de 8 a 12 citas de negocios
mensuales, ademas de proporcionarle la base de datos utilizada
en el proceso.

Nuestro equipo, se encarga de “vender” tus productos o servicios
con tomadores de decision de alto nivel (Directores, CEQOs, jefes
de compras, otros). En resumen, te llevamos hasta la oficina de tu
futuro cliente.

Convertimos prospectos frios en oportunidades de ventas
efectivas. El cierre de negocio te corresponde a ti.




1-2 SEMANAS

Etapas del proceso
de citas de negocio 3-6 SEMANAS

1-2 SEMANAS

PROCESO CONTINUO.
(INFORMES REGULARES Y

REVISIONES DEL
DESEMPENO).

Definicion del Perfil del Cliente
|deal

Desarrollo de la Estrategia de
Generacion de Leads

Prospeccion y Generacion de
Leads

Calificacion de Leads y
Agendamiento de Citas

Entrega de Leads Calificados
y Seguimiento



DURACION

TOTAL

Estimamos que el tiempo total para un proyecto de CITAS DE NEGOCIO, esta :

entre 2 a 3 meses para que el proceso se complete y se obtengan resultados ,

tangibles como leads calificados y citas agendadas. | %
9 y 9 N\ [ ==

Sin embargo, es un proceso que puede extenderse si las campanas requieren
mas tiempo para madurar o si la calidad de los leads necesita ser ajustada.
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